Quali sono i
migliori
metodi per

generare
lead B2B?

Specialisti in comunicazione digitale



Esistono 3
' principali modi per
-R generare leads nel

mercato b2b






Generare valore
attraverso la
realizzazione di
contenuto

e il modo migliore per
comunicare chi siamo
ai nostri potenziali
clienti






Il blog ti permette di

mostrare quelle che

sono le tue capacita
e i tuoi valori nella
nicchia di mercato -




Devi far capire ai
tuoi potenziali
clienti che sei

esperto nel tuo
settore, applicato
al loro mercato
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Anche se fai importanti
investimenti in campo
pubblicitario, non sempre
riesci a raggiungere i clienti
desiderati.



Iscriviti ad
Important
piattaforme di
promozione

B2b

In questo modo e
possibile avvicinarsi ad un
target di persone che non
avresti mai potuto
raggiungere...






Ti sembrauna C
cosd scontata?

Ma quale puo
essere il miglior
metodo per far .
conoscere il tuo i} -
brand, se non =
offrire un
assaggio?

o



R

In questo modo ¢4
raccogli potenziali

clienti e usufruire del

loro fegdpack per

generare buzz ed
eco attorno al tuo _
brand N




MA RICORDA
SEMPRE...

MEGLIO 1 LEAD DI QUALITA CHE
10.000 NON INTERESSATI AL
TUO PRODOTTO/SERVIZIO

i o



TI E PIACIUTO (‘
(% QUESTO POST?
@

Condividilo e
subito!
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