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L TERMINE "VENDITA DIGITALE"
NDICA LE STRATEGIE DI VENDITA
= METODI, CHE | CANALI
VIRTUALI E LE PIATTAFORME
UTILIZZANO PER CONNETTERS]
CON GLI ACQUIRENTI E
CONVERTIRLI IN CLIENT]
PAGANTI.



https://www.userlike.com/it/blog/tecniche-di-vendita

SIA NEL B2B CHE NEL B2C, IL
SUCCESSO INIZIA CON LA
CAPACITA DI CAPIRE IL

COMPORTAMENTO DEL
CLIENTE.

FCCO | PASSI PIU IMPORTANT]I
PER LA VENDITA DIGITALE:



1-CREA UN FUNNEL
CLIENTI

2-CAPISC]
MOTIVAZIONI/OSTACOLI:

3-UTILIZZA 1L SALES
FUNNEL:

4-COLLEGA VENDITE E
MARKETING:




>-UTILIZZA UN LEAD
TRACKER DEL SITO WEB:

6-UTILIZZA STRUMENTI PER
LA LEAD GENERATIONS:

/-DEFINISCI GLI OBBIETTIVI.



RICORDAI

OGGI GLI ACQUIRENT]
SONO PIU INFORMATI CHE

MAI.

SI BASANO SU MOLTEPLICH
CANALI, DISPOSITIVI E
STRUMENTI PER OTTENERE
UNA GRANDE
CONOSCENZA, PRIMA Dl
CONTATTARE UN
VENDITORE.




POSSIAMO TROVARE LA
STRATEGIA PIU ADATTA
ALLE TUE ESIGENZE, NON
ESITARE A CONTATTARCI.

HTTPS://LNKD.IN/GSUSHSD

HELLO@DSCO.IT A


https://lnkd.in/gSu8H8d

