
VENDERE
DIGITALMENTE



Il termine “vendita digitale”
indica le strategie di vendita
e metodi, che i canali
virtuali e le piattaforme
utilizzano per connettersi
con gli acquirenti e
convertirli in clienti
paganti.

https://www.userlike.com/it/blog/tecniche-di-vendita


Sia nel B2B che nel B2C, il
successo inizia con la
capacità di capire il
comportamento del
cliente. 
Ecco i passi più importanti
per la vendita digitale:



1-crea un funnel
clienti;

2-capisci 
 motivazioni/ostacoli;

3-utilizza il sales
funnel;

4-Collega vendite e
marketing;



5-Utilizza un lead
tracker del sito web;

6-utilizza strumenti per
la lead generations;

7-definisci gli obbiettivi.



RICORDA!!!!

OGGI gli acquirenti
sono più informati che
mai. 
si basano su molteplici
canali, dispositivi e
strumenti per ottenere
una grande
conoscenza, prima di
contattare un
venditore.



Possiamo trovare la
strategia più adatta
alle tue esigenze, non
esitare a contattarci.
 
https://lnkd.in/gSu8H8d

HELLO@DSCO.IT

https://lnkd.in/gSu8H8d

