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IMMAGINA DI ENTRARE
IN UN NEGOZIO DI SCARPE.

HAI VISTO L'OFFERTA SULLE
TUE SNEAKERS PREFERITE, E
HAI INTENZIONE DI

APPROFITTARNE

MENTRE SEI' ALLA CASSA L
COMMESSO TI CHIEDE "LE
INTERESSA UN PRODOTTO PER
LA PULIZIA DELLE SCARPE
CON SOLI 2 EURO IN PIU?

PRESO UN PO ALLA
SPROVWISTA, ACCETTI E TI
RITROVI A P/-\P(|36\RE o EURO IN



QUESTA STRATEGIA
VIENE UTILIZZATA CON
SUCCESSO ANCHE SUL

WERB.

UTILIZZANDO QUESTO
STRUMENTO
POTENTISSIMO, S
RIESCONO ANCHE A
TRIPLICARE | FATTURATI,
N QUANTO S| SFRUTTA
QUEL MOMENTO
STRATEGICO IN CUI UNA
PERSONA COMPRA UN
PRODOTTO O SERVIZIO.



https://webmarketingaziendale.it/le-5-strategie-di-marketing-che-non-funzionano-piu/

St VUOI UTILIZZARE
L CROSS SELLING
PER LA TUA
ATTIVITA, DEVI
CREARE UNA SERIE

DI PRODOTTI/SE
AFFINI E DI DIV
VALORE, CHE
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POSSANO ESSERE
PROPOSTI DURANTE
L PROCESSO

VENDITA.
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PER LA RIUSC
QUESTA TECN

SONO DEL
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TA DI
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1-RISPETTA 1L NATURALE
PERCORSO DEL
PROCESSO DI VENDITA

2-RISPETTA LA NICCHIA

3- NON DIMENTICARTI
MAI 1L MARKETING

4-LA TEMPISTICA E
FONDAMENTALE
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[ROVARE LA,
STRATEGIA PIU
ADATTA ALL
TUE ESIGENZ
NON _S I/\?_ A
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https://lnkd.in/gSu8H8d

