. UPSELLING




E UNA TECNICA DI
VENDITA CON LA
QUALE

RISPETTO A QUANTO
PREVENTIVATO.



GOSA SIGNIFICA FARE
UPSELLING?

FARE UPSELLING VUOL
DIRE

PARLARE DI UP SELLING
SIGNIFIGA PARLARE DI
STRATEGIA.



GI SONO DIVERSE
TEGNICHE DI UPSELLING,
E ALCUNE O TUTTE
POTREBBERQ ESSERE
ADATTE AL TUO SERVIZIO
0 PRODOTTO.

TROVERAI CONSIGLI SU
COME IMPLEMENTARE AL
MEGLIO LE STRATEGIE DI
UPSELLING PER
AUMENTARNE IL VALORE.



https://www.oberlo.it/blog/strategie-di-marketing

1. SCEGLI IL GIUSTO
PRODOTTO PER FARE
UPSELLING.

IN BASE AL PRODOTTO 0 AL
SERVIZIO SCELTO DAL TUO
GLIENTE, OFFRI IL GIUSTO
TIPO DI UPSELLING.

,COSI FACENDO
AUMENTERAI IL VALORE
PERCGEPITO.



2. OFFRI SEMPRE L UPSELLING,
MA NON ESSERE PRESSANTE.

| TUOI CLIENTI SONO L'ASSET
PRINGIPALE DELLA TUA
AZIENDA, QFFRI SEMPRE LA
POSSIBILITA DI FARE UN
UPGRADE DEL PRODOTTO 0 DEL
SERVIZIO CHE STANNO
ACQUISTANDO,

LASCIA
LORO IL TEMPO DI FIDARSI DI TE.



3. PERSONALIZZA IL M0DQ DI
RELAZIONARTI, E RENDI PIU
EFFICAGI | VANTAGGI DEI TUOI
UPSELLING.

FAI SENTIRE 1 TUOI GLIENTI
SPEGIALI GHIAMANDOLI PER
NOME, MOSTRANDO LORO
GHE GQNOSCGI LA LORO
REALTA, FAGLI CAPIRE CHE
PER TE NON SONO SOLO DEI
NUMERI, MA CHE |



RICORDAN!

E MOLTO PiU PROBABILE
GHE | TUOI CLIENT]
DECIDANQ DI ACGQUISTARE
NUOVAMENTE, SE S
SENTIRANNO IMPORTANTI E
SE GLI SAPRAI CONSIGLIARE
PRODOTTI ADATTI ALLE
LORO ESIGENZE IN GRADO
DI RISOLVERE
DETERMINATE
PROBLEMATICHE.



POSSIAMO
TROVARE LA
STRATEGIA PIU
ADATTA ALLE TUE
ESIGENZE, NON
ESITARE A
CONTATTARCI.

HELLO@DSCOM.I



https://lnkd.in/gSu8H8d

