OBBIETTIVI:
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% NON S| CERCA
<§ SOLAMENTE DI AVERE
—

NUOVI CLIENTI

CONQUISTARLI

Q
N

\
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ESSERE
CONSTRUITA

<§
% COME DEVE

STDATEGIA?

\|
A
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% NON
— DEVE SOSTITUIRE
_—

N

COMPLETARLO,
MIGLIORANDO |
LORO APPROCCI.

\
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PROFONDA
CONOSCENZA DELLA
STRATEGIA E DEGLI
OBIETTIVI AZIENDALI

PROMOZIONE DEI
PRODOTTI
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VELOCIZZA L'INCONTRO TRA
DOMANDA E OFFERTA

S| RISCHIA DI SPENDERE
INUTILMENTE | PROPRI SOLDI
SENZA NESSUN RISULTATO.
P

SE NON SI CREA UN PRODOTTO
ACCATTIVANTE

N
N

RIFIUTO DA PARTE DEL
MERCATO
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ATTIVITA
INDIRIZZATE A
TROVARE NUOVE
OPPORTUNITA DI

CRESCITA
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o RACCOLTA DELLE
INFORMAZIONE E ANALISI
DEI DATI;

. GENERAZIONE DELLE
IDEE;

« ESECUZIONE DELLE IDEE
MESSA IN PRATICA;

. ANALIZZARE | RISULTATI
PER DECIDERE QUALI
IDEE NON FUNZIONANO,
DANDO UNA MAGGIORE
SPINTA A QUELLE CHE
RISULTANO PIU EFFICACI.
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DEVE DARE UN
INPUT VERSO IL
RAGGIUNGIMENTO

\‘y DELL'OBIETTIVO FINALE

A\
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POSSIAMO
TROVARE LA
STRATEGIA PIU
ADATTA ALLE
TUE ESIGENZE...
CONTATTACI.
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