
IL VALORE
DELL'ASCOLTO

H E L L O @ D S C O M . I T



TROPPO
SPESSO

TIRIAMO A
INDOVINARE,

INVECE DI
ASCOLTARE.



LO SAPEVI CHE
ASCOLTARE

=
VENDERE?



"SPIARE" SUI
SOCIAL LE

CONVERSAZIONI
DEI TUOI

FOLLOWER TI
AIUTA A
CAPIRE



I DESIDERI CHE I
TUOI

FOLLOWER
HANNO



DI
CONSEGUENZA

HAI LA
POSSIBILITÀ DI

DARE UNA
SOLUZIONE AI
LORO BISOGNI



QUESTA
ATTIVITÀ DI

"SPIONAGGIO" È...
G R A T U I T A



INOLTRE...
UN CLIENTE

SODDISFATTO
SARÀ UN
CLIENTE

FIDELIZZATO E
PRONTO A

PARLAR BENE DI
TE!



TI CONSIGLIERÀ
AD ALTRE

PERSONE, PER
LE QUALI NON

DOVRAI
SPENDERE PER

FARTI
CONOSCERE!



SE VUOI
APPROFONDIRE

SCRIVIMI IN
PRIVATO!
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