
FAI CRESCERE IL TUO BUSINESS
CON LA LEAD GENERATION



Una buona lead generation
può rappresentare lo
strumento più utile per far
crescere il fatturato di
un’azienda generando
maggiori vendite e contatti
interessati nel medio/lungo
periodo
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L’acquisizione di un lead
rappresenta il principio di un

funnel di vendita in cui è
fondamentale

accompagnare il potenziale
cliente, attraverso strumenti

e messaggi specifici, in un
percorso che si completi

nell’acquisto.
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maggiore possibilità
di conversione

Questo processo
permette  di
raggiungere persone
realmente interessate a
ciò che la nostra azienda
offre e quindi una 



Una campagna di lead
generation online ben studiata
consente di acquisire clienti al

minor costo di acquisizione
rispetto ai classici canali.
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!! RICORDA !!



UNA campagna di
lead generation

diventa un vero e
proprio

investimento per il
futuro della

propria azienda!

www.dscom.it



www.dscom.it

CONTATTAMI PER
SAPERNE DI PIÙ


