
IN CHE MODO FARE
LEAD GENERATION?



per prima cosa
diamo una
definizione della
parola lead 

www.dscom.it

Quando parliamo di lead ci
riferiamo ad una persona che

potrebbe essere un potenziale
cliente della nostra azienda 



Fare lead
generation
significa
trovare contatti
di potenziali
clienti

ma come
fare ?www.dscom.it



www.dscom.it

esistono due
metodi
principali per
raggiungere i
nostri
potenziali
clienti

Outbound marketing
inbound marketing

1.
2.



OUTBOUND
MARKETING

www.dscom.it

Si tratta di un metodo più simile
alla pubblicità tradizionale che
consiste nell'interrompere
l'utente durante l'attività che sta
svolgendo. 



INBOUND
MARKETING

www.dscom.it

Questo metodo è il più efficace in
quanto cattura l'attenzione
dell'utente grazie a contenuti mirati
e di qualità che compaiono nel
momento in cui li si sta cercando. 



www.dscom.it

raggiunti i
potenziali clienti
non resta che
raccogliere i loro
CONTATTI, come?

Call to action
Landing page
Offerte personalizzate

1.
2.
3.



NON DIMENTICARE
CHE LA LEAD
GENERATION è
SOLO IL PRIMO
PASSO!

www.dscom.it



PRENDI UN
APPUNTAMENTO CON
NOI PER SCOPRIRE DI
PIù SULLA LEAD
GENERATION


