
B2B LEAD 
GENERATION:  
I MIGLIORI METODI



 
Rafforza la tua presenza
online, dando sempre
maggiore importanza al
modo in cui proponi
servizi e prodotti. 



Strategie che
rappresentano la
risposta all’evoluzione
digitale e alla
rivoluzione nel mondo
degli acquisti e del
business online. 

 
INBOUND MARKETING



crea contenuti online di
qualità
mostra agli utenti come
risolvere i loro problemi o
le loro esigenze con i    
 tuoi prodotti o servizi

 
ATTRAI VISITATORI
QUALIFICATI



landing page
CTA efficaci per testare
l'interesse
offerte e contenuti di
valore 

 
CONVERTI I VISITATORI
DEL SITO IN LEAD



Avvicinare l'utente
all'azienda
Mettere in atto un’azione
commerciale diretta e
personalizzata.

 
TRASFORMARE IL LEAD
IN CLIENTE



coltivare un legame 
accrescere la fiducia verso
il brand 
essere riconosciuti come
una fonte autorevole.

 
FIDELIZZARE




